Kuidas on voimalik ettevotetel

ja lisakulusid maksmata

amikus ettevotetes

- 98% ettevotetest

vaikese ja keskmise
suurusega ettevotted - pole
voimalik voi vajalik palgal
hoida to6tajat, kes tegeleks
bilirootarvete, sideteenuste,
mootorikiituste, elektriener-
gia ja muude igapdevatooks
vajalike kaupade ja teenuste
sisseostmisega.

Outsourcing Partneri (OSP) pea-
mine tegevus on leida ettevotetele
pohitegevust toetavates valdkon-
dades optimaalseid ja parimaid
lahendusi. OSP pakub ettevottele:
« erasektorile iihis- ja tiksikostude
korraldamist;

tugiteenuse juhtimist, sh kogu
pohitegevust toetavate teenuste
komplektset juhtimist;

avalikule ja erasektorile koiki
riigihangetega seonduvaid tee-
nuseid (konsultatsioonid, kooli-
tused, lihthangete ja hankeme-
netluste libiviimine).

Uks unikaalsemaid ja ainulaad-
semaid tegevusvaldkondi Eestis
on OSP puhul erasektorile iihis-
ostude/hangete korraldamine.
Uhishangete puhul on OSP klien-
tide konsolideeritud mahtude niol
suurim eelis just see, et mahuefekti
ja professionaalse hankekorraldu-
se abil tagatakse klientidele riske
votmata erinevate kaupade ja tee-
nuste soodsamad sisseostuhinnad
ja parimad lepingutingimused.
Isegi elementaarsete ostude puhul,
nagu so6idukid, mootorikiitus ja
tarvikud, IT-tehnika, biirootarbed
ja -seadmed voi kindlustus-, side-,

puhastus- ja reisikorraldusteenu-
sed, ei ole paraku paljud ettevotted
iiksi tegutsedes suutnud parimat
hinna ja kvaliteedisuhet tagada.
Samuti on voimalik kogu pohitege-
vust toetavate teenuste kompleksne
sisse ostmine, et kokku hoida piisi-
kuludelt.

Ténaseks on selge, et iihisos-
tude hinnad ja tingimused ning
lisavddrtused sobivad ka suurtele
ettevotetele. Kusjuures, teinekord
on nende voit veel suurem, sest li-
saks tthisostu mahuefektiga saadud
parematele tulemustele on kesk-
mistel ja suurtel dridel voimalik
kokku hoida ka piisikuludelt, eriti
kui vérvatud inimeste koormus ei
ole piisav. Niiteks 1100eurose neto-
palgaga tootaja kulu on ettevottele
(palgafond, ruumid, té6vahendid,
asendused jms) ~ 50 000 eurot aas-
tas.

Lisavddrtusena saavad meie
kliendid vabanenud ressursse ka-
sutada pohitegevusega seotud vald-
konna arendamisel ja keskenduda
oma konkurentsieelistele. Seda
enam, et viimastel aastatel paljud
ettevotted hakanud itha enam mot-
lema, kuidas vihendada piisikulu-
sid ning osta kaupasid ja teenuseid
soodsamalt kui seni.

Lisainfot ja fakte ithisostudeks:

Juhul, kui teie ettevote ei ole veel
moéne OSP korraldatud iihisostu
valdkonna valituks osutunud tar-
nija klient (mootorikiitus — Neste;
side — Elisa; biiroovarustus — Orient
Kontorikaubad jne), siis votke jul-
gesti ithendust ja vaatame ning
vordleme, kas ja palju te mingis tu-
giteenuste valdkonnas sédstaksite
ning seejdrel jatkuva huvi korral
on voimalus ka kohe iihineda. Lii-
tumine on koikide teenustega (v.a

elektrienergia) TASUTA, st OSP
tasud juba kliendi 16pphinnas sees
ja meie arveldame otse tarnijatega,
mitte klientidega ning ka lepingud
solmivad kliendid otse tarnijaga
nagu teil kindlasti ka tana.

Teeme klientidele vajadusel ning
soovi korral ka hinnavérdlusi ja
-analiiisi ning toome vilja tihisos-
tuga kaasneva sadstu.

Seega kutsume koiki ettevot-
teid meiega kontakteeruma ning
loomulikult saavad koik tipsemalt
tutvuda OSP tegevuse ja tulemuste-
ga kodulehekiilje www.osp.ee kau-
du. Esmasteks hinnavordlusteks on
voimalus kasutada meie kodulehel
olevaid hinnakalkulaatoreid.

HOIAME LIHTSALT KOKKU!




